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Rnotgroup Dental Institute

Knotgroup Dental Insitute esta formado por un equipo de autores de reconocido
prestigio en el campo de la odontologia. Autores de multiples publicaciones y
conferenciantes en distintos foros nacionales e internacionales.

Un nuevo enfogue basado en el conocimiento, la innovacion y la tecnologia.
Especialistas de prestigio en Odontologia y Estomatologia.
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Online Advanced
Dental Education

KNOTGROUP DENTAL INSTITUTE

Formacion avanzada online para personal de
clinicas odontologicas.

En Knotgroup dental institute estamos comprometidos can el aprendizaje.

Nos gusta implicarnos con nuestros alumnos para que sus equipos mejoren su vision de
los proyectos, sus técnicas y su compromiso.

Nuestra propuesta de forrmacidn se concreta en tres tipos de cursos: Masters,
Programas y Waorkshops, en sus modalidades presencial y online.

Programas con personalidad abordados desde el conocimiento practico de las materias
que se imparten y la amplia experiencia de nuestros docentes. Todo ellg, dentro de una
dinamica que hace de cada sesion una experiencia motivadora.

KDI ofrece cursos con acreditacion universitaria y una alta calidad de los contenidas.

Podras encontrar toda nuestra propuesta formativa en la web;

www.knotgroupdentalinstitute.com
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Partnership
(Alebat Education]

Alebat Education es una empresa especializada en tecnologia y formacion en el area de la Salud.
Cuenta con mas de 18.000 alumnos y mas de 15 afios de experiencia en tecnologia educativa.

Esta escuela online otorga especial impartancia a los elementos de comunicacion con el alumno,
buscando siempre favorecer un trato cercano y una experiencia de usuario enriquecedora. La
metodologia de Alebat Education fomenta la participacian y facilita la consecucion de los objetivos de
desarrollo competencial.

Por todo la anterior, Knotgroup Dental Institute colabora estrechamente con esta empresa en la
produccion de su contenido especialmente en el area de management y en otras areas especificas de
la odontologia.
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NUESTRA METODOLOGIA

El método de trabajo es dinamico e interactivo y se basa en el desarrollo de conceptos
avanzados de direccion y en el analisis practico de situaciones reales que afectan al
gjercicio diario de la actividad.

En las sesiones se presentan contenidos de alta calidad, enfoques Unicos y estrategias
innovadoras de éxito, bajo una metodologia de trabajo contrastada y profesional.

Entorno online exclusivo Laah?

Laab? es un campus virtual desarrollado por Alebat Education, concehido para que la experiencia
formativa online sea plenamente motivadora. Ofrece un entorno intuitivo, dinamico y multiplataforma,
facilmente navegable.

Con Laab? tendras una experiencia formativa Unica, personalizada y realmente interactiva.

Clases Online

En nuestros cursos podras asistir a "Clases Onling" donde se puede ver al profesor e interactuar con él
en tiempo real. Ademas, todas las clases estaran guardadas en la plataforma para que las puedas ver
las veces que quieras.

En general, la fermacidn anline

es aburrida, seimparte

en entornos peco estimilantes

y no esta orientada-allaprendizaje.

Pero las cosas
no tienen por que ser asi.

Entra y descubre Laab?
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Modalidad Online

* X *

COMUNICACION

Doble Titulacién

Este curso te ayudara a enfrentarte al reto que supone el nuevo
paradigma del sector de la Odontaologia, su estructura, los
agentes que lo integrany las fuerzas que estan haciendo de él un
sectar altamente competitivo.

Podras profundizar en las nuevas necesidades que nos
demandan hoy los pacientes y conocer los aspectos clave para
dirigir de forma exitosa la clinica.

Aprenderas diferentes metodaologias practicas que te permitiran
definir con precision el perfil competitivo que actualmente tiene
la clinica y desplegar una estrategia correctamente planteada a
partir de un diagnastico de la situacion en la gue se encuentra.

En definitiva, adquiriras las competencias necesarias para el
disefio e implantacion de un plan estratégicao en la clinica.

contacto@knotgroupdentalinstitute.com
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CREEMOS EN EL PODER
TRANSFORMADOR DE LAS IDEAS

¢,A QUIEN VA DIRIGIDO?

* A Profesionales y Empresarios del sector Dental con
interés en mejorar los resultados de su Clinica, atraer
mas pacientes y ofrecer un servicio de calidad.

* Personal del campo de la Salud que necesite adquirir
una visian integral de la gestion y la direccion de la
Clinica.

* Emprendedores y Personas que actualmente
desarrallan funciones fuera del sector de sanitario y

que ahora deseen arientar sus esfuerzos hacia este
sectar.
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TEMARIO

PROGRAMA: ESTRATEGIA Y MODELO DE
NEGOCIO DENTAL

MODULO 01: ANALISIS ESTRATEGICO DEL
SECTOR Y NUEVOS RETOS PARA LAS CLINICAS
Unidad 1: El nuevo paradigma sectorial y los
nuevos retos para las clinicas

Prof. D. Luis Mallo

* Perspectiva general del sector desde un
enfoque global.

° Estudio de los agentes activos del sectaor.

« Factores que han hecho posible la nueva
realidad del sector.

* Tendenciasy evolucion del sectar.

« Inmersién en el paciente.

Unidad 2: Analisis estructural del sector y su
impacto en las clinicas
Prof. D. Luis Mallo

» Situacion del sector en términos de ofertay
demanda.

* Losvectores que mueven el sector de las
clinicas.

* Unnuevo enfoque en la direccion de
clinicas.

° Factores de decision de los pacientes.

* Aspectos clave para dirigir con éxito hay.

° Los nuevos retos de la clinica.

« Presion de los competidores.

MODULO 02: LA ESTRATEGIA EN LA CLiNICA
Unidad 1: Como diseiiar la estrategia de la clinica
Prof. D. Luis Mallo

* Ingredientes de la estrategia de la clinica.
° Definiendo la estrategia de la clinica.

° Diagnastico de la clinica.

° Analisis integral de la clinica.

° Analisis DAFO.

* Analisis de las cinco fuerzas.

* Analisis PEST y Analisis de Competencias.

Unidad 2: Formulacidn de la estrategia
Prof. D. Luis Mallo

e Aspectos importantes para fijar la estrategia de
la clinica.

« Disefio e Implantacian del Plan Estratégico de la
clinica.

» Competencias esenciales de la clinica.

* Fijacion de ohjetivos

° Impacto del sector en la rentabilidad y en la
estrategia.
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MODULO 03: MODELO DE NEGOCIO, DIRECCION
Y GESTION DE LA CLiNICA

Unidad 1: El modelo de negocio de la clinica
Prof. D. Luis Mallo

» Nuevaos criterios que deben regir el
funcionamiento de la clinica.

° Maodelo de negocio de la clinica.

» Creacion de valor en la clinica.

* Analisis de la cadena de valor.

Unidad 2: El modelo de gestion de la clinica
Prof. D. Luis Mallo

« Areas de la direccién clave para gestionar
con éxito la clinica.

» Direccion por ohjetivos.

» Gestion basada en el paciente.

* Desencadenantes mas frecuentes de la
crisis de una clinica.
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Luis Mallo Alvarez

Es Presidente y Fundador de ALEBAT INNO
MANAGEMENT.

Ingeniero Superior Industrial, Master en
Economia y Direccion de Empresas y Diplomado
en Direccion General, Alta Direccidn y Direccion
para Altos Cargos de la Administracién Publica
por el IESE.

Ex Director General de Proteccion Ciudadana del
Gobierno de la Comunidad de Madrid.



Knotgroup Dental Institute
Tel: (+34) 91 8336967
contacto@knotgroupdentalinstitute.com

www.knotgroupdentalinstitute.com
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